
 

  

 

 

Prête à exporter? 
 

Femmes d’affaires en commerce international (FACI) 

organise une mission commerciale 

du 25 janvier au 1er février 2020. 
 

Destination: France et Belgique  

 

 

 

 

 

  

 

Le Service des délégués commerciaux (SDC) d’Affaires mondiales Canada (AMC) organise 

une mission commerciale pour femmes d’affaires canadiennes vers la France et la Belgique. 

Dans le cadre de l’initiative Femmes d’affaires en commerce international (FACI) du SDC et 

avec l’appui de l’Ambassade du Canada en France, l’Ambassade du Canada en Belgique et au 

Luxembourg et la Mission du Canada auprès de l’Union européenne, la mission commerciale 

sera l’occasion de rencontrer des acheteurs français, belges et internationaux. Le Réseau des 

Femmes d’affaires du Québec (RFAQ), membre du Women’s Enterprise Organizations of 

Canada (WEOC), a été mandaté pour le recrutement des entreprises canadiennes à propriété 

féminine, ainsi que le soutien avant, durant et suivant la mission commerciale. 

La Mission FACI France-Belgique se déroulera du 25 janvier au 1er février 2020. L’objectif de 

la mission commerciale est d’exposer les entreprises canadiennes détenues par des femmes 

aux opportunités d’affaires en France et en Belgique, dans le contexte de l’Accord économique 

et commercial global (AECG). Misant sur l’expertise et le réseau du RFAQ, le SDC cherche à 

recruter de 15-20 entreprises qualifiées. Les entreprises devront démontrer leur capacité 

immédiate à exporter et/ou leur connaissance des marchés français et belge. Leur(s) 

représentant(es) devront également démontrer une connaissance suffisante de la langue 

française, les activités de la mission commerciale se déroulant principalement dans cette 

langue. Les entreprises sélectionnées pourront prendre part à un programme complet, incluant 

des réceptions du Canada, des rencontres de jumelage interentreprises (B2B) et des séances 

d’information pré-départ, ainsi qu’à destination. 

 



 

 

Date limite d'inscription: 6 novembre 2019 

 

  

 

Objectifs  de la mission:  

• Percer le marché de la Belgique et de la France 

• Créer des relations d’affaires avec des entrepreneures de ces pays 

• Rencontrer les représentants de grandes entreprises et offrir vos 

produits/services 

• Comprendre comment faire des affaires en Belgique et en France 

 

 

 

Programmation  préliminaire 
 

• Présentation du Service des délégués commerciaux du Canada et de l’accord 
commercial Canada-Europe 

• Présentation sur « Faire des affaires en France » 
• Rencontres B2B avec des entreprises de France et de Belgique 
• Rencontre de la Délégation générale du Québec à Paris 
• Rencontre de l’Ambassadrice du Canada en France, son Excellence Isabelle 

Hudon 
• Cocktail-réseautage avec des entrepreneures de la France et de la Belgique 
• Rencontre avec les délégués commerciaux sectoriels et témoignages de chaque 

pays 
• Rencontre avec de grands donneurs d’ordres de Belgique et de France 

 

 

 

Critères 

a) Posséder une connaissance suffisante du français pour participer aux 

activités lors de la mission commerciale, qui se dérouleront principalement 

dans cette langue. 

  

b) Démontrer une capacité immédiate à exporter et/ou une connaissance 

jugée suffisante par Affaires Mondiales Canada des marchés français et belge. 

 



 

Le Réseau des Femmes d'affaires du Québec prend en charge :  

• Réservation du vol aller-retour vers Paris 

• Hébergement 6 nuitées - 3 à Bruxelles et 3 à Paris, en occupation simple ou 

double 

• TGV Paris-Bruxelles et Bruxelles-Namur (aller-retour) 

• Organisation de deux rencontres pré-mission et une rencontre post-mission 

• Soutien à la création de votre profil au répertoire des déléguées de la mission 

• Publication de votre profil dans le répertoire des déléguées de la mission 

• Accompagnement d'une équipe expérimentée pour maximiser vos chances de 

réussite 

• Lien entre vous et les délégués commerciaux des gouvernements canadien et 

québécois pour l’obtention de rendez-vous. 

 

 

 

Aperçu budgétaire  

(les prix sont approximatifs - vous payez le coût réel lors de l'achat) 

 

Vols aux tarifs négociés: Classe économique aller-retour : 

1000$  /  Classe privilège aller-retour : 2 150$ 

***Prenez note que le prix du billet d’avion augmente en approchant la date de départ. 

  

Chambre en occupation double 6 nuitées : 1 000$  

Chambre en occupation simple 6 nuitées : 1 600$ 

  

TGV : 400$ incluant Paris-Bruxelles et Bruxelles-Namur 

 

Frais de gestion : 200$ (Réservation chambres et transport + goûter lors des rencontres) 

  

Frais à prévoir sur place : Repas et déplacements locaux 

  

Mode de paiement : Carte de crédit obligatoire 



 

 

Sélection des entreprises que 

VOUS souhaitez rencontrer 

 

Vous devez nous fournir une liste de 10 grandes 

entreprises que vous aimeriez rencontrer à Paris et 10 

autres à Bruxelles et/ou Namur. 
  

Pour vous inspirer et vous aider à choisir... 

Top Compagnies 2019 en France 

Classement des plus grandes entreprises - Paris 

Grandes entreprises - siège social à Paris 

Belgique - Recherche par secteur d'activités 

Entreprises - siège social Bruxelles 

  
 

 

Il n'est pas obligatoire de choisir vos entreprises dans les listes proposées. Le Réseau des Femmes 

d'affaires du Québec a également des contacts privilégiés avec de nombreuses entreprises, dont 

Accenture, Air France, Bristol-Myers-Squibb, CGI, HP, IBM, Intel Corporation, KellyOCG, MSD, BNP 

Paribas, Price Waterhouse Cooper, Proctor & Gamble France, Sanofi, Sodexo, The Walt Disney 

Company, Ubisoft, ADRA/COVEA (Association des Directeurs et Responsables d'Achats). 

 

En Belgique, les secteurs recherchés sont les suivants: aérospatial, spatial, TIC, technologies 

propres, sciences de la vie, défense et agroalimentaire. 
  

 

Programmes de financement 

 

 

 

 

 

https://rfaq.us10.list-manage.com/track/click?u=38e4e03480e7b2404f561d894&id=bb248fbc93&e=8e6f0f531f
https://rfaq.us10.list-manage.com/track/click?u=38e4e03480e7b2404f561d894&id=edf1d7cb34&e=8e6f0f531f
https://rfaq.us10.list-manage.com/track/click?u=38e4e03480e7b2404f561d894&id=188688cc26&e=8e6f0f531f
https://rfaq.us10.list-manage.com/track/click?u=38e4e03480e7b2404f561d894&id=e4e0c3a96d&e=8e6f0f531f
https://rfaq.us10.list-manage.com/track/click?u=38e4e03480e7b2404f561d894&id=bb5a8c2f1f&e=8e6f0f531f
https://rfaq.us10.list-manage.com/track/click?u=38e4e03480e7b2404f561d894&id=693e8f006e&e=8e6f0f531f


 

 

Agnès Gatignol | Adjointe exécutive  

Direction des marchés de l'Amérique du Nord  Ministère de l’Économie et de l’Innovation 
514 499-2199, poste 3198 - 1 866 680-1884 - www.economie.gouv.qc.ca 

Agnes.Gatignol@economie.gouv.qc.ca 

***Pour les participantes du Québec, avisez que vous êtes du RFAQ  

Formulaire d'inscription  

 

Complétez votre profil  

 

 

 

 

Information 

Lise Blondin, Coordonnatrice provinciale RFAQ 

514 521-5119 poste 116 ou 1 800 332-2683 

lblondin@rfaq.ca 

 

   

 

  

 
 

https://rfaq.us10.list-manage.com/track/click?u=38e4e03480e7b2404f561d894&id=d40f314117&e=8e6f0f531f
mailto:Agnes.Gatignol@economie.gouv.qc.ca
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https://rfaq.us10.list-manage.com/track/click?u=38e4e03480e7b2404f561d894&id=5913a8d2ea&e=8e6f0f531f
mailto:lblondin@rfaq.ca

