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PARTENAIRE OR :

CO
NF

ÉR
EN

CE
S

EX
PO

SI
TI

ON
S

CONFÉRENCE » CAP VERS LA RÉUSSITE
Créez, vendez, prospérez  
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TABLES RONDES
4 ÉDITIONième

Sous la présidence d'honneur de Martin Roy

BÂTIR DES CONTACTS SOLIDES » OUVRIR DE NOUVEAUX MARCHÉS » OBTENIR DES RÉSULTATS CONCRETS

ÉVÉNEMENT MIXTE
HOMMES-FEMMES

Vice-président Financement et Consultation QC
Banque Développement du Canada (BDC) 
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Horaire : Conférence Cap vers la réussite du 10 mai 2017 

Créez, vendez, prospérez! 
 

Caisse de dépôt et placement du Québec, 1000, place Jean-Paul-Riopelle, Montréal QC H2Z 2B3 

Horaire Événement Avec 

7 h 30-8 h 30 
Accueil, inscriptions et 
visite des 
exposants/kiosques 

 

8 h 30-8 h 45  Mots de bienvenue 

Animatrice : Nancy Goudreau, Directrice, financement corporatif, Banque de 
développement du Canada 
Ruth Vachon, Présidente-directrice générale, Réseau des Femmes d’affaires du 
Québec  
Martin Roy, Président d’honneur de la conférence Cap vers la réussite 2017 et Vice-
président, Financement et consultation, Banque de développement du Canada 
Geneviève Verrier, membre du CA, Femmessor Québec et Présidente-directrice 
générale et copropriétaire, ALPHA Assurances 

8 h 45-10 h 00 
Comment vendre aux 
grandes corporations 

Modératrice : Chantal Couture, Associée en certification, Auditeur, Demers Beaulne 
Marie-Line Beauchamp, Chef de Marque, Restaurants Mikes  
Marie-Noelle Lincourt-Éthier, Directrice Associée, Approvisionnement Canada, 
Merck  
Christiane Locas, Vice-présidente innovation et programmes commerciaux, Sobeys 
Québec  

10 h 00-10 h 20 
Pause-café, visite des 
exposants/kiosques 

 

10 h 20-12 h 00  
Vendre dans les marchés 
en évolution 

Modératrice : Michèle Boisvert, Première vice-présidente, Rayonnement des affaires, 
Caisse de dépôt et placement du Québec 
Michel Gagnon, Vice-président, Revenus et gestion de la marque, La Presse 
Chantal Glenisson, Présidente-directrice générale, Aubainerie 
Patrick Rozon, Directeur General, Zoofest 

12 h 00-13 h 00  
Dîner réseautage, visite des 
exposants/kiosques  

Conférencière invitée  

13 h 00-14 h 00 
Entrepreneures en mode 
vente 

Modératrice : Nada Zogheib, Conseillère senior, CEIM : 13 h 00-13 h 30 
Mise en application de 3 EPS : 13 h 30-13 h 45 
Geneviève Éthier, Présidente, Sobezone  
Nathalie Lessard, Vice-présidente, Développement des affaires, pardeux et uxpertise  
Marie-Hélène Savard, Présidente et fondatrice, LOEM  
Retour sur les forces des présentations des 3 EPFS :  

14 h 00-14 h 45  Trucs d’experts 

Modératrice : Sonia Rainville, Associée, Fasken Martineau  
Marie Brouillet, Directrice, Développement des affaires, Vestechpro 
Centre de recherche et d’innovation en habillement 
Ariane Samson, Associée, Consultation, Banque de développement du Canada 
Johane Verdier, Présidente, Corpovision 2000 

14 h 45-15 h 00  Mot de la fin 

Ruth Vachon, Présidente-directrice générale, Réseau des Femmes d’affaires du 
Québec 
Marie-Noelle Lincourt-Éthier, Directrice Associée, Approvisionnement Canada, 
Merck 

15 h 00-15 h 15  

Pause, visite des 
exposants/kiosques, 
déplacement vers la salle 
du haut  

 

15 h 15-16 h 30  
Tables rondes composées 
d’entrepreneures et de 
grandes entreprises* 

3 tours de tables de 20 min.  

16 h 45-17 h 45 

Rencontres individuelles 
avec Lise Cardinal, auteure 
et conférencière sur le 
réseautage 

Lise Cardinal, Gouverneure, Réseau des Femmes d’affaires du Québec 

16 h 45-17 h 45 

Maillages/rencontres 
individuelles 1 :1 avec les 
grands donneurs d’ordres 
(réservé aux entreprises à 
propriété féminine 
certifiées) 

3 rencontres de 15 min. / seules les entreprises certifiées sont éligibles aux rencontres 
maillage 

 


